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Attention

Interest

Desire

Action

• Medlemskapet är ett enkelt sätt att göra din röst bättre hörd 
–!opinionsarbetet förbättrar för dig som småhusägare.

• Kostnadsfri rådgivning med en lång rad experter, exempelvis 
inom juridik, energi, byggnadsteknik, arkitektur och 
trädgårdsskötsel.

• Du spar tid och pengar genom att utnyttja dina 
medlemsrabatter inom t.ex. energi och uppvärming, bredband, 
telefoni, larmtjänster, försäkringar, färg, byggvaror och mycket 
annat.

• Medlemstidningen Villaägaren 5 ggr/år. Här hittar du 
inspirerande artiklar om inredning, trädgård och renovering 
samt matnyttiga nyheter om ekonomi, miljö, energi och 
bostadspolitik.

‣ Välj ut de starkaste argumenten!- och 
strunta i resten.

‣ Presentera argumenten 2–1–3.

‣ Ta själv upp motargument.

Att förbereda ett tal

‣Vem?

‣Vad?

‣Var?

‣När?

‣Hur?

‣Varför?

‣ QUID? (vad?)

‣ QUIS? (vem?)

‣ QUARE? (varför?

‣ UBI? (var?)

‣ QUANDO? (när?)

‣ MODO? (hur?)

‣ PER QUAE 
FACTA SUNT?  
(med hjälp av vad?)

Talets delar

‣  Säg vad du ska säga.

‣  Säg det.

‣  Berätta vad du har sagt.

‣ Inledning

‣ Bakgrund

‣ Påstående

‣ Argumentering

‣ Bemötande av motargument

‣ Sammanfattning & uppmaning



‣ Exordium

‣ Narratio

‣ Propositio

‣ Probatio

‣ Refutation

‣ Peroratio

Konsten att bemöta

Slingra dig 
aldrig!

Ljug
aldrig!

http://downloads.clipart.com/183994.jpg?t=1200492479&h=8ba852e8ad695baa6b598de5ef448568&u=torbern

• Jag ljuger aldrig eftersom jag har så dåligt 
minne.

Buffla dig
aldrig!

http://downloads.clipart.com/183994.jpg?t=1200492479&h=8ba852e8ad695baa6b598de5ef448568&u=torbern

‣ Var förberedd på mothugg. Samla fakta och 
öva!

‣ Håll dig till sanningen.

‣ Var vänlig. Den som förlorar humöret 
förlorar debatten.

Visuell retorik




