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Attention

I nterest

Desire
Action

Medlemskapet arﬁ :

LA B e vac bittre hord
<F

— opinionsarbete jagare.
Kostnadsfri radg r, exempelvis
inom juridik, en¢ bch
tradgardsskotse ¢
Du spar tid ock I coerer 1
medlemsrabatt i T Iming, bredband,
telefoni, larmtji v, jor och mycket
annat. 5 o e i
Medlemstidnir itar du
inspirerande ¢ N bch renovering

| ladigarny .
samt matnytt e energi och

bostadspolitik:

Att forbereda ett tal

Vilj ut de starkaste argumenten - och
strunta i resten.

Presentera argumenten 2—1-3.

Ta sjalv upp motargument.

Talets delar

»Vem? » Nar?
»Vad? »Hur?

»Var? »Varfor?

» Sag vad du ska saga.
» Sag det.

» Beratta vad du har sagt.

QUID? (vad?) » QUANDO!? (nar?)
QUIS? (vem?) » MODO? (hur?)
QUARE! (varfor? » PER QUAE
FACTA SUNT?
UBI? (var?) (med hjalp av vad?)

Inledning

Bakgrund

Pastaende

Argumentering

Bemotande av motargument

Sammanfattning & uppmaning




» Exordium
» Narratio
» Propositio
» Probatio
» Refutation

» Peroratio

Konsten att bemota
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Slingra dig
aldrig!

Buffla dig
aldrig!

® |ag ljuger aldrig eftersom jag har sa daligt
minne.

» Var forberedd pa mothugg. Samla fakta och
ova!

» Hall dig till sanningen.

» Var vanlig. Den som forlorar humoret
forlorar debatten.

Visuell retorik




Skriftliga omdomen fiiresléa'{r

Bjorklund: »gyerige maste limna flumskolan bakom sig”

har ratt att f tydlig
Jig information om hur det gar
for deras barn i skolan, havdar
Jan Bjorklund.

1 omdomena,
ut i samband med utvecklings-
samtalen, far lararen ocksd




